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РОЛЬ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО И ПОЛИТИЧЕСКОГО АНАЛИЗА
В РАЗВИТИИ ЧАСТНОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА
Валерий Дашкевич, кандидат экономических наук

1. Понятие социально-экономического и политического анализа

В наиболее общем виде любой анализ можно представить как центральный элемент в схеме изучения явлений природы и общественной жизни. Обычно его предваряет наличие общего представления о конкретном явлении, расчленяемого в процессе анализа с помощью специальных методов на составные части, которые по возможности измеряются и "взвешиваются" по важности для данного явления, затем исследуются их внутренние количественные и качественные взаимосвязи. На заключительном этапе изучения все составные части явления вновь объединяются (синтезируются) в целое, которое предстает перед исследователем уже на новом уровне знаний о нем. 

В связи с тем, что частное предпринимательство в нашей стране является достаточно новым видом экономической жизнедеятельности людей, не имеющем пока глубоких традиций и достаточно надежного юридического обоснования, а его развитие носит в определенной степени стихийный характер, оно нуждается хотя бы в серьезном аналитическом обеспечении. В первую очередь, социальном, экономическом и политическом. Связано это с тем, что именно данные сферы общественного взаимодействия людей оказывают наибольшее стимулирующее или угнетающее воздействие на частный бизнес. Особенно на этапе его становления. В свою очередь, социально-экономический и политический анализ условий существования частного предпринимательства может быть фундаментом для консолидации его представителей в усилиях по улучшению этих условий, которые, по признанию самих предпринимателей, являются далеко не идеальными. 

Так, по данным социологического опроса, проведенного НИСЭПИ в июне 1999 г., на вопрос о том как изменились за последние два-три года условия для занятия частной предпринимательской деятельностью в Беларуси, 7.5% респондентов отметили улучшение, 36.3% – ужесточение регулирования со стороны государства, 22.7% – усиление произвола местных властей, пожарных, милиции и т.п., 8.6% – указали на снижение обязательности партнеров, 39.1% – отметили падение покупательной способности населения, 13.3% – усиление конкуренции. При этом 11.6% опрошенных активно продолжают заниматься частным предпринимательством, 9.4% – решили прекратить, 27.6% – намерены заняться, а 50.5% – не занимались и не собираются заниматься частным бизнесом.

Область применения социального анализа сама по себе достаточно обширна. Для конкретных же задач и проблем частного предпринимательства ее можно сузить до исследования следующего круга проблем:

· уровень образованности населения страны или конкретного региона;

· плотность населения и степень его урбанизации;

· традиции в труде, культуре и потреблении;

· прочность семьи;

· средняя численность семей;

· обеспеченность средствами массовой информации;

· социальная защита населения со стороны государства или муниципальных органов власти;

· наличие или отсутствие объектов социальной инфраструктуры (поликлиник, больниц, школ, детских домов, культурных центров и т.д.);

· существующий уровень и динамика преступности, пьянства и наркомании.

Этот перечень можно дополнять и увеличивать в зависимости от конкретных задач, стоящих перед определенным бизнесом на уровне "точечного" или "единичного" анализа, но в целом для оценки социальной среды для частного предпринимательства конкретного региона достаточно проанализировать по приведенным выше параметрам. 

Наиболее емким и существенным для развития и поддержки частного предпринимательства является квалифицированный экономический анализ, который заключается в отборе определенного круга экономических явлений, их аналитическом изучении и подготовке синтезированного заключения и рекомендаций. В силу специфики экономических решений, принимаемых в любой стране на различных властных уровнях, экономический анализ, как правило, подразделяется на три больших группы: интеранализ, макроанализ и микроанализ. 

Интеранализ – это экономический анализ международных рынков товаров, капиталов и рабочей силы применительно к каждой конкретной стране или группе стран, включающий в себя, в первую очередь,:

· степень открытости национальной экономики конкретной страны (доля экспорта и импорта в ВВП);

· членство во Всемирной торговой организации, Международном валютном фонде и Мировом банке;

· внутренний и внешний государственный долг;

· емкость внутреннего рынка;

· условия для деятельности иностранного капитала;

· таможенная политика;

· валютное регулирование;

· плотность населения и квалификация рабочей силы.

Макроанализ – это анализ экономических условий деятельности частного предпринимательства в собственной стране с учетом предыдущего опыта и существующей динамики изменений. Он включает анализ:

· показателей ВВП и темпов изменений как в целом, так и по отдельным секторам экономики;

· степени и качества государственного регулирования экономики;

· емкости внутреннего рынка потребительских товаров и товаров производственного назначения;

· динамику внешнеэкономического оборота в целом и с разбивкой по странам и товарным группам;

· динамику изменения совокупных денежных доходов домашних хозяйств и накоплений предприятий;

· показателей отраслевого выпуска товаров и среднеотраслевой рентабельности;

· динамику цен и объема продаж на основных сегментах рынка;

· основных монетарных показателей (денежная база и денежная масса), тенденций изменения обменного курса, валютного регулирования и процентных ставок;

· состояния банковской системы и доступности кредитов;

· основных показателей налогово-бюджетной системы;

· динамику индексов фондового рынка.

Микроанализ – это экономический анализ последствий действия основных интерэкономических и макроэкономических условий для отдельного предприятия или домашнего хозяйства, "наложенных" на собственные управленческие решения. Проще говоря, "деловая фотография" фирмы. Обычно для этого используются следующие показатели:

· динамика выпуска продукции и затрат на предприятии;

· доходность или прибыльность (рентабельность) предприятия;

· наличие дебиторской или кредиторской задолженности;

· капитальные затраты;

· средняя заработная плата наемных работников;

· выплаченные дивиденды (для акционерных обществ) и котировки собственных акций.

Для частного предпринимательства чрезвычайно важен политический анализ, включающий в себя основные параметры политической организации государства, поскольку связан с оценкой политических рисков, потери от которых, как правило, не компенсируются органами государственного управления. Их оценку достаточно проводить по следующим укрупненным критериям:

· наличие или отсутствие полноценных демократических институтов; 

· политическая поддержка частных форм собственности и ценностей рыночной экономики;

· соотношение властных полномочий между избираемыми и назначаемыми руководителями государственных органов управления;

· независимость представительных и судебных властей от исполнительной власти; 

· законодательное разделение властных полномочий между центральными и местными органами власти;

· степень соблюдения законности в стране;

· независимость и объективность СМИ;

· наличие реальной многопартийности;

· участие страны в политических объединениях и блоках;

· общий политический климат в стране.

2. Уровни социально-экономического и политического анализа

Собственникам и высшим менеджерам в частном бизнесе приходится самостоятельно принимать решения по самому широкому кругу управленческих проблем. В зависимости от их характера (например, инвестиционные, ценовые, переход на новую продукцию или услуги, поиск партнеров) у них могут преобладать потребности либо в чисто экономическом, либо преимущественно в социальном или политическом анализе условий на конкретном рынке по конкретной товарной группе. Поэтому для реализации конкретных потребностей частного предпринимательства, а также с целью создания стройной системы национального социально-экономического и политического анализа следует, по-видимому, разграничить уровни такого анализа как по его объектам, так и субъектам.

С позиций классификации объектов социально-экономического и политического анализа можно предложить следующие уровни: международный, страновой (национальный), отраслевой, региональный и единичный.

Международный уровень охватывает, в первую очередь, сравнительный анализ по основным социальным, экономическим и политическим параметрам, тенденции развития различных стран, прежде всего, имеющих тесные экономические связи с Беларусью. В его рамках можно собирать информацию и проводить постоянный мониторинг состояния отдельных отраслей и рынков, имеющих важное значение для национальной экономики, а также отслеживать решения международных экономических организаций, например, ВТО или МВФ, затрагивающие интересы Беларуси.

Страновой (национальный) уровень, в сущности, охватывает наиболее широкий круг всех общенациональных социальных и макроэкономических проблем, существующих в конкретных политических условиях Беларуси. Главная цель анализа на данном уровне – это выход на квалифицированный и аргументированный прогноз. Задача исключительно сложная и достаточно неблагодарная, поскольку от точности прогноза зависит признание или непризнание его разработчиков. 

Анализ на региональном и отраслевом уровнях имеет несколько принципиальных особенностей. Во-первых, он впитывает в себя и приближает к практике аналитический продукт двух предыдущих уровней (международные и национальные социально-экономические и политические прогнозы). Во-вторых, здесь уменьшаются социальная и политическая составляющие сводного анализа в пользу чисто экономического аспекта. В-третьих, он может столкнуться с проблемой достаточности первичной информации. Строго говоря, аналитики данного уровня зависят как от качества работы своих коллег на более общих уровнях, так и от доступности объективной первичной информации, а, следовательно, могут ошибаться не по своей воле. 

Единичный (точечный) уровень предполагает, в сущности, экономический анализ деятельности конкретного предприятия по определенной методике с разработкой конкретных рекомендаций по его развитию, основанных на макроэкономическом прогнозе и базе данных по конкретным сегментам товарных и финансовых рынков, включая, в случае необходимости, помощь в разработке бизнес-планов и их сопровождение. 

Определение содержания исследовательской и прогнозной работы на каждом из уровней социально-экономического анализа, однако, не отвечает на главный вопрос: кто сегодня в состоянии выполнить эту работу? Традиционно в бывшем СССР основные кадры аналитиков по данным направлениям были сосредоточены в Москве. Они имели определенный доступ к социально-экономической информации, пользовались наработками зарубежных исследовательских центров и могли проводить собственные исследования. Результаты этих исследований строго засекречивались и для всех остальных, пытающихся самостоятельно что-то проанализировать, доходили только "цитатники" партийных съездов с весьма сомнительными по качеству статистическими данными. Поэтому в столицах союзных республик и в других крупных научных центрах социально-экономические исследования носили весьма ограниченный характер и, как правило, проводились по принципу "больше или меньше" по отношению к сравниваемому периоду. Это не позволяло сформировать приличные исследовательские школы и направления. 

Еще хуже обстояла ситуация в провинции. Единственными носителями информации социально-экономического характера были местные статистические службы, но их материалы были строго засекречены и доступны только партийным руководителям соответствующего ранга. 

Поэтому для нашей страны сегодня одной из важнейших задач является создание структур, способных отладить саму систему независимого сбора социально-экономической и политической информации и ее квалифицированного анализа, а также выработки прогнозов, в том числе для частного предпринимательства. Эта система должна отвечать ряду требований:

1)  она не должна быть государственной, т.к. будет вынуждена в очередной раз обслуживать интересы правящей группы;

2)  она должна быть многоступенчатой и специализированной по направлениям. Например, интер- и макроисследования в центре, региональные уровни и анализ экономики отдельных предприятий в областях и городах;

3)  она не должна быть монополистом на информацию и вовлекать в процесс анализа максимально широкие круги ученых и практиков; 

4)  она должна иметь возможность знакомить с результатами своих исследований максимально широкий круг потенциальных пользователей этих материалов.

Учитывая же, что данная работа нуждается в серьезном финансировании, а основными ее потребителями являются частный бизнес и политические партии демократического толка, логично предположить, чтобы именно они взяли на себя задачу ее формирования.

3. Технология использования результатов социально-экономических и политических 

исследований в целях развития частного предпринимательства 

Как уже отмечалось, в результатах социально-экономических и политических исследований частный бизнес заинтересован по-разному. В зависимости от размеров предприятия (у крупных предприятий "цена" управленческих решений намного выше) и ориентации на внутренний или внешний рынок результаты анализа могут использоваться ими достаточно выборочно.

С другой стороны, всегда следует иметь в виду, что причинно-следственные связи в социально-экономической сфере чрезвычайно сложны и выделить из них необходимые и важные для конкретного бизнеса трудно. Например, Министерство финансов приняло решение не индексировать в 1999 г. балансовую стоимость основных фондов. Сделано это было для сдерживания роста цен за счет снижения амортизации, включаемой в себестоимость. В результате при росте цен в прошлом году почти в 3 раза и в текущем уже в 2 раза, общее "отставание" стоимости от инфляции составило примерно 6 раз. Тем самым амортизация фактически была включена в прибыль, рентабельность предприятий повысилась примерно на 4 пункта, но одновременно эта же амортизационная "добавка" в составе прибыли попала под налог на прибыль. Реально предприятия лишились заметной доли своих накоплений. Зато доля доходов бюджета по отношению к ВВП в текущем году существенно увеличилась – до 42% вместо 36% годом ранее. Это свидетельство усиления государственного перераспределения ВВП, которое объективно ведет к тому, что меняется структура спроса на рынке производственных и потребительских товаров. Последнее непосредственно затрагивает и частное предпринимательство. Выявить эти, возникшие в результате одного-единственного решения, причинно-следственные связи, определить их качественно и количественно – задача аналитиков. Использование в своей работе и переговорах с властью – дело самих предпринимателей.

Типичным результатом экономических исследований, который может широко использоваться частным бизнесом – это систематическое отслеживание валютных курсов и прогнозирование их динамики. Причем проблема девальвации для частного бизнеса не закачиваются динамикой обменных курсов. Она "бьет" и по потенциальным потребителям их продукции и услуг, и по нанятым ими работникам, которые могут либо потребовать повышения заработной платы, либо начать элементарно воровать. Вполне очевидно, что если частный бизнес планирует расширить свое присутствие на внутреннем рынке сегодня, то он должен принять во внимание выявленные тенденции и крепко подумать, прежде чем принимать окончательное решение. Тем более, что аналогичные исследования можно проводить на региональных и местных рынках.

Данные примеры затрагивают, в первую очередь, чисто экономические аспекты существования частного предпринимательства. Но при этом ни в коем случае нельзя опускать и социально-политические. Прежде всего, отношение к предпринимательству со стороны власти и населения. Анализ этого отношения по своей значимости для формирования среды существования бизнеса не менее важен, чем экономические новации властей.

Вместо заключения

Чтобы выжить и иметь возможность развиваться частное предпринимательство должно быть способным, во-первых, лоббировать свои интересы на всех уровнях исполнительной и законодательной власти, во-вторых, это лоббирование должно опираться на глубокий социально-экономический и политический анализ и доказательство своих преимуществ перед государственным сектором. Помочь им в этом, в том числе путем проведения такого анализа, разработки рекомендаций органам исполнительной власти, оказания услуг в составлении конкретных бизнес-планов и их сопровождения до полной реализации – дело предпринимательских объединений, союзов, центров, а также независимых институтов, отстаивающих ценности рыночной экономики и гражданского общества. И чем быстрее эта работа будет налажена, тем лучше.




